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Le conseiller en dermo-cosmétigue pharmaceutique apporte un conseil approprié
sur des produits d'hygiene et de soin, ainsi qu'en matiére de prévention dans le
domaine dermo-cosmétigue.

(I travaille en officine ou il accueille et conseille la clientéle qu'il fidélise par la
qualité de ses conseils Il identifie et répond aux besoins, propose des solutions
et oriente sur des produits adaptés en dermo-cosmétique.

Il dispose d'une réelle autonomie pour l'organisation et 'animation de son rayon:
aménagement, mise en place des produits. Il assure également la gestion de
ce rayon: surveillance des stocks, réassorts, documentation sur les nouveaux
produits, choix des produits, connaissance de la réglementation.

Il apporte un conseil lors de la délivrance d'une prescription dermatologique. Il
organise et gere I'espace cosmétique de l'officine.

Conditions d'Admission

titulaires  du brevet professionnel
préparateur en pharmacie.

La formation est ouverte aux personnes
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|.a formation compte 4 unites

@ Mise en oeuvre de la politique commerciale de l'officine en matiére de
dermo-cosmeétique :
Moyens de la définition de la politique commerciale
Achats
+ Suivi des ventes.

@ Animation de I'espace de vente dermo-cosmeétique au sein d'une pharmacie
d'officine ;
+ Conception et organisation d'un rayon dermo-cosmétique
Animation du point de vente

@ Conseil du client en matiére d'hygiéene et de soins :

+ Physiologie cutanée et types de peaux

+ Pathologies de la peau

+ Galénigue et actifs
Conseils associés aux produits de soins
Conseils associés aux produits de beauté
Analyse de nature de peau et conseils associés
Communication appliquée au conseil

@ Vente de produits d'hygiene et de soins ;
Technigues de vente
* Réglementation en matiére de vente en pharmacie

Validation

L'obtention d'un Certificat de Qualification Professionnelle, reconnu par la
branche professionnelle de la pharmacie, valide cette formation.

La formation est organisée en alternance, 280 heures en centre de formation

réparties sur 10 mois. ‘ v
Elle est assurée dans le cadre d'un contrat ou d'une période de g
7

professionnalisation, ;

Financement possible de la formation par I'OPCO.



